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CONTENIDO TEMATICO

Modulo 1: DINAMICA DEL
MERCADO INMOBILIARIO

- Entorno econdmico y proyectos inmobiliarios.
- Actividad edificadora.

- Andlisis valor del suelo.

- Dindmica mercado inmobiliario.

- Andlisis mercado y proyectos residenciales.

- Mercados comerciales.

- Dindmica mercado empresarial.

- El suelo y la estructuracion de proyectos.

Modulo 2: CRITERIOS PARA LA FORMULACION
DE PROYECTOS INMOBILIARIOS

- Estructuracién y fases de desarrollo
del proyecto.

- Diagnéstico socio econémico con
Geo portales y visores.

- Conceptualizacion.

- Negociacion del lote.

- Planeamiento y diseno.

- El mercado objetivo.

- El proceso de construccion.

- Estructura de financiamiento.

- Comercializacion.

Modulo 3: LOCALIZACION DEL PROYECTO,
ANALISIS DEL PREDIO Y NORMATIVIDAD

- Normatividad urbana.

- Usos y servicios en el sector.

- Desarrollo del lote, ocupacién y edificabilidad.
- Anélisis de casos.

Modulo 4: FASES DE DESARROLLO
DEL PROYECTO

- Fases de desarrollo del proyecto.
- Licencias de construccion.
- Andlisis de casos.
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Modulo 5: EL PROCESO CONSTRUCTIVO

- El proceso constructivo.
- Esquema basico.

- Proyecto.

- Andlisis de casos.

Modulo 6: EVALUACION FINANCIERA DEL
PROYECTO INMOBILIARIO

- Fundamentos de valoracion del terreno.
- Simulaciéon de modelos financieros para la
formulacion del proyecto.

Modulo 7: FACTIBILIDAD FINANCIERA DEL
PROYECTO INMOBILIARIO

- Proyecciones.

- Estructuras de capital y financiamiento.
- Participacién y valoracion del terreno.

- Anélisis de rentabilidad.

Modulo 8: GESTION JURIDICA DE CONTRATOS

- Esquemas para la participacion en el desarrollo del

proyecto.

- Aporte lote.

- Participacion en utilidades.
- Contratos de fiducia.

Modulo 9: GESTION CONTRATOS AREAS
OPERATIVA Y COMERCIAL

- Contratos.

- Consultoria.

- Estudio para proyecto constructivo.

- Obra civil.

- Administracion delegada.

- Precio fijo.

- Precios unitarios y contratos laborales.

Modulo 10: CONTRATOS NEGOCIACION
LOTE Y PROVEEDORES

- Etapa comercializacion.

- Permisos ventas.

- Contratos promesa de compraventa.
- Garantias.

- Contratos de beneficio de area.

- Garantia de construccion.



